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YÊU CẦU TUYỂN DỤNG 

 

TÊN VỊ TRÍ: Chuyên viên Tư vấn tài chính Mã vị trí: D201 

Làm việc tại Hà Nội, HCM  

TRỰC TIẾP 

BÁO CÁO: 
Trưởng nhóm tư vấn tài chính 

 

MÔ TẢ CÔNG VIỆC: Thực hiện 1 trong các mảng nghiệp vụ sau: 

Mảng I. Tư vấn cấu trúc và tái cấu trúc doanh nghiệp 

Tổ chức và triển khai cung cấp các sản phẩm - dịch vụ tư vấn theo từng loại hình dịch vụ: 
Triển khai nghiệp vụ theo  chỉ đạo, phân công của Trưởng nhóm đối với các nghiệp vụ tư vấn Cấu trúc và Tái 
cấu trúc Tài chính; tư vấn thị trường vốn cổ phần, thị trường vốn nợ; Tư vấn mua bán sáp nhập doanh nghiệp. 
 

Xây dựng & cập nhật quy trình nghiệp vụ cho Khối gắn với công tác phát triển sản phẩm, dịch vụ: 
Thực hiện các công việc theo sự hướng dẫn của chuyên viên cao cấp và Trưởng nhóm liên quan đến các nội 
dung: nâng cao chất lượng các sản phẩm/dịch vụ tư vấn tài chính, phát triển các sản phẩm dịch vụ mới, xây 
dựng & cập nhật các quy trình nghiệp vụ cho Khối ngân hàng đầu tư.  

Phát triển khách hàng và quản lý quan hệ khách hàng: 
Chịu trách nhiệm trong việc chăm sóc các mối quan hệ với khách hàng (cấp nghiệp vụ) cho các giao dịch tư vấn 
Cấu trúc và Tái cấu trúc tài chính theo sự phân công của Trưởng nhóm 

Mảng II. Thị trường vốn Cổ phần 

Tổ chức và triển khai cung cấp các sản phẩm - dịch vụ tư vấn theo từng loại hình dịch vụ: 
Thực hiện các nghiệp vụ/nhiệm vụ công việc theo phân công của Trưởng  nhóm (hoặc Trưởng phòng) trong các 
giao dịch tư vấn chứng khoán Vốn (gồm tư vấn cổ phần hóa, tư vấn IPO, tư vấn niêm yết…). 

Xây dựng & cập nhật quy trình nghiệp vụ cho Khối gắn với công tác phát triển sản phẩm, dịch vụ: 
Thực hiện các công việc theo sự hướng dẫn của chuyên viên cao cấp và Trưởng nhóm liên quan đến các nội 
dung: nâng cao chất lượng các sản phẩm/dịch vụ tư vấn tài chính, phát triển các sản phẩm dịch vụ mới, xây 
dựng & cập nhật các quy trình nghiệp vụ cho Khối ngân hàng đầu tư. 

Phát triển khách hàng và quản lý quan hệ khách hàng: 
Chịu trách nhiệm trong việc chăm sóc các mối quan hệ với khách hàng (cấp nghiệp vụ) cho các giao dịch tư vấn 
vốn cổ phần theo sự phân công của Trưởng nhóm 

Mảng III. Thị trường vốn nợ 

Tổ chức và triển khai cung cấp các sản phẩm - dịch vụ tư vấn theo từng loại hình dịch vụ: 
Thực hiện các nghiệp vụ/nhiệm vụ công việc theo phân công của Trưởng  nhóm (hoặc Trưởng phòng) trong các 
giao dịch tư vấn chứng khoán Nợ (gồm tư vấn phát hành trái phiếu doanh nghiệp, tư vấn phát hành các công cụ 
nợ khác…). 
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Xây dựng & cập nhật quy trình nghiệp vụ cho Khối gắn với công tác phát triển sản phẩm, dịch vụ: 
Thực hiện các công việc theo sự hướng dẫn của chuyên viên cao cấp và Trưởng nhóm liên quan đến các nội 
dung: nâng cao chất lượng các sản phẩm/dịch vụ tư vấn tài chính, phát triển các sản phẩm dịch vụ mới, xây 
dựng & cập nhật các quy trình nghiệp vụ cho Khối ngân hàng đầu tư. 

Phát triển khách hàng và quản lý quan hệ khách hàng: 
Chịu trách nhiệm trong việc chăm sóc các mối quan hệ với khách hàng (cấp nghiệp vụ) cho các giao dịch tư vấn 
vốn Nợ theo sự phân công của Trưởng nhóm 

Mảng IV. M&A và Quan hệ quốc tế 

Tư vấn Mua bán Sáp nhập doanh nghiệp và Quan hệ quốc tế 
Thực hiện các nghiệp vụ/nhiệm vụ công việc theo phân công của Trưởng nhóm trong các giao dịch tư vấn M&A, 
phát triển quan hệ quốc tế và các công việc liên quan khác của Nhóm 

Tư vấn Cấu trúc và Tái cấu trúc tài chính 
Tham gia phối hợp với Nhóm Cấu trúc và Tái cấu trúc theo chỉ đạo, phân công của Trưởng nhóm 

Xây dựng & cập nhật quy trình nghiệp vụ cho Khối gắn với công tác phát triển sản phẩm, dịch vụ 
Thực hiện các công việc theo sự hướng dẫn của chuyên viên cao cấp và Trưởng nhóm liên quan đến các nội 
dung: nâng cao chất lượng các sản phẩm/dịch vụ tư vấn tài chính, phát triển các sản phẩm dịch vụ mới, xây 
dựng & cập nhật các quy trình nghiệp vụ cho Khối ngân hàng đầu tư. 

Phát triển khách hàng và quản lý quan hệ khách hàng: 
Chăm sóc, củng cố, quản lý và phát triển các mối quan hệ khách hàng hiện tại (bao gồm khách hàng trong nước 
và quốc tế): Chịu trách nhiệm trong việc chăm sóc các mối quan hệ với khách hàng (cấp nghiệp vụ) cho các 
giao dịch tư vấn M&A theo sự phân công của Trưởng nhóm 
- Phát triển khách hàng, đối tác tiềm năng là các tổ chức nước ngoài: Triển khai các nhiệm vụ công việc theo sự 
phân công, chỉ đạo của Trưởng nhóm về phát triển khách hàng, đối tác tiềm năng quốc tế 

Các công việc khác 

Phát triển đội ngũ: 
- Chịu trách nhiệm phối hợp chặt chẽ với chuyên viên có số năm kinh nghiệm nhiều hơn trong việc hoàn thiện 

chuyên môn nghiệp vụ. 
- Hoàn thành các chứng chỉ hành nghề chứng khoán theo yêu cầu (nếu chưa có) 

YÊU CẦU: 

Học vấn 

- Tốt nghiệp Đại học chuyên ngành tài chính ngân hàng, kế toán, kiểm toán hoặc chuyên 
ngành khác có liên quan 

- Có chứng chỉ hành nghề chứng khoán, phân tích tài chính, ưu tiên có chứng chỉ quản lý 
Quỹ. 

- Hiểu biết về thị trường chứng khoán và các văn bản pháp luật có liên quan 
- Am hiểu về quản trị doanh nghiệp, quản trị tài chính doanh nghiệp, quản lý hệ thống 

thông tin và các chức năng khác trong doanh nghiệp 
- Tiếng Anh lưu loát (tất cả các kỹ năng) IELTS từ 7.0 trở lên (với mảng M&A) 

Kinh nghiệm - Tối thiểu 01 năm kinh nghiệm trong lĩnh vực tài chính - ngân hàng 
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QUYỀN LỢI 

1. Thu nhập:  

- Chế độ thu nhập tương xứng với năng lực, kinh nghiệm và hiệu suất công việc. 

- Được thưởng theo hiệu quả kinh doanh của công ty, thưởng trong các dịp lễ Tết. 

2. Phụ cấp: Được hưởng các khoản phụ cấp như phụ cấp ăn trưa, độc hại, phụ cấp kiêm nhiệm trách nhiệm 

công việc.  

3. Phúc lợi:  

- Được hưởng thêm chế độ bảo hiểm sức khỏe ưu việt ngoài các loại hình bảo hiểm bắt buộc theo quy định của 

nhà nước. 

- Chế độ khám sức khỏe định kỳ tại các cơ sở y tế có uy tín 

- Chế độ du lịch cùng công ty hàng năm 

4. Cơ hội phát triển: Được đào tạo bài bản trong một môi trường chuyên nghiệp và có cơ hội thăng tiến trong 

nghề nghiệp. 

 

GỬI HỒ SƠ 

Hồ sơ ứng viên bao gồm: 

- Đơn xin việc           

- CV của ứng viên (có kèm ảnh) theo đúng file exel CV mẫu của BSC. 

Địa chỉ nộp hồ sơ: 

- Ứng viên nộp hồ sơ qua email:   tuyendung@bsc.com.vn  

- Tiêu đề mail và tên file excel ghi theo form: Địa điểm-Mã vị trí-Họ và tên (VD: HN-D201-Nguyen Van A hoặc 

HCM-D201-Nguyen Van A) 

mailto:tuyendung@bsc.com.vn

